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			GLOBAL Escuela de Ventas capacita vendedores profesionales, desarrollando su potencial mediante el perfeccionamiento de técnicas y herramientas de venta, el desarrollo de habilidades comerciales y de liderazgo de equipos, potenciando su actitud hacia las ventas.
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			Av. Arequipa 2638 - Lince 

Lima Peru 

contacta@global.edu.pe 

Telef: +511 221-7575 


									

											

									
								
											
							Global All Rights Reserved. Copyright © 2016

						

										
							Síguenos en:
	  
	  
	  

					

				

							

			
					
		
	
			
	






























